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Pressemitteilung

Esker Q2 2024 Vertriebsaktivitaten

Rekord bei Auftragseingangen in Kombination mit starkem Umsatzwachs-
tum bei Abonnements

LYON, Frankreich und Feldkirchen b. Miinchen — 16. Juli 2024

Q2 Q2 Q2 2024/ H1 2024/

Umsatz in Millionen € Q2 2023 H1 2024 H1 2023

(vor Priifung) 2024 2028 Wachstum @ | Millionen € | wachstum®

Millionen € Millionen €

SaaS-Abonnements 22,1 16,7 +32 % 42,1 +30 %
SaaS-Transaktionen @ 19,9 20,4 -3% 39,6 -1%
Total SaaS 42,0 37,2 +13 % 81,7 +13 %
Implementierungsservices @ 9,0 7,0 +28 % 16,7 +25 %
Legacy Products ® 0,5 0,9 -47 % 0,9 -55 %
TOTAL Umsatz 51,5 45,1 +14 % 99,2 +13 %
Auftragseingange ®® 7,3 4,6 +65 % 13,1 +50 %

(1) Beinhaltet Abonnements und Transaktionsumsétze

(2) Beinhaltet Consulting und Professional Services

(3 Beinhaltet Esker DeliveryWare, Fax-Server und Host-Access-Ldsungen

4y Wachstum basierend auf konstantem Wechselkurs: Wechselkurse aus 2024 wurden auf die Ergebnisse aus 2023 angewandit.

() Ausgedruckt als jahrlich wiederkehrender Umsatz (Annual Recurring Revenue, ARR). ARR ist der durchschnittliche jahrliche Abonnementwert, zu
dessen Zahlung sich die Kunden wahrend der Laufzeit eines Vertrags verpflichten. Umsatzerlése aus Plattformtransaktionen werden nicht berticksich-
tigt, da sie von Natur aus unsicher sind und von der Anzahl der tatsachlich abgewickelten Transaktionen abhangen, die zum Zeitpunkt des Vertragsab-
schlusses nicht bekannt ist.

Umsatzwachstum angetrieben durch starken Aufschwung des Abonnement-Umsatzes

Esker erzielte im zweiten Quartal 2024 konsolidierte Umsatzerlése in Hohe von 51,5 Millionen Euro, was
einem Anstieg von 14 % im Vergleich zum zweiten Quartal auf Basis konstanter und aktueller Wechsel-
kurse entspricht. Die Halbjahresumsatzerldse stiegen laut Bericht um 13 % auf Basis von konstanten
Wechselkursen und betrugen 99,2 Millionen Euro. Esker erzielte erneut das beste Quartal und Halbjahr
seiner Geschichte in Bezug auf die Geschéftstatigkeit. Diese Leistung liegt im oberen Bereich des zu Jah-
resbeginn vom Unternehmen gesetzten Wachstumsziels (12-14 %).
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Esker

Im zweiten Quartal 2024 trieben die Einnahmen aus SaaS (+13 % auf Basis konstanter und aktueller
Wechselkurse) das Wachstum an und machten 82 % des Gesamtumsatzes aus. Die Abonnement-Ein-
nahmen stiegen um 32 % und reprasentierten 53 % der gesamten SaaS-Vertriebsaktivitdten, was das
Wachstum der in den vorherigen Quartalen gemeldeten Buchungen widerspiegelt.

Diese herausragende Leistung wird durch einen leichten Riickgang der SaaS-Transaktionseinnahmen et-
was Uberschattet. Dies lasst sich teilweise durch anhaltend angespannte makrookonomische Bedingun-
gen erklaren, die auf die von der Esker on Demand-Plattform verarbeiteten Volumen einwirken. Es spie-
gelt auch die Prioritdten der Vertriebsstrategie von Esker wider, die auf Widerstandsfahigkeit und Vorher-
sehbarkeit der Einnahmen fokussiert und daher Abonnements bevorzugt.

Im Einklang mit dem anhaltendem Vertriebserfolg stieg das Volumen fiir gebuchte Implementierungsser-
vices stark an (+25 % auf Basis konstanter Wechselkurse und berichteten Ergebnissen) und machten 17
% des Gesamtumsatzes aus.

Schliel3lich setzten die Legacy-Produkte (1 % des Gesamtumsatzes) ihren erwartungsgemafen Rick-
gang fort (-47 %).

Ein Rekordquartal und -halbjahr bei Auftragseingangen

Esker verzeichnete ebenfalls das beste Quartal und Halbjahr aller Zeiten bezuglich neuer Auftragseingénge.
Der jahrliche wiederkehrende Umsatz (Annual Recurring Revenue, ARR) der im zweiten Quartal 2024 un-
terzeichneten neuen Vertrage stieg im Vergleich zum zweiten Quartal 2023 auf Basis konstanter Wechsel-
kurse um 65 % auf 7,3 Millionen Euro. Im gesamten ersten Halbjahr 2024 belief sich der jahrliche wieder-
kehrende Wert der Auftragseingange auf 13,1 Millionen Euro, ein Anstieg von 50 %.

Die Buchungen wuchsen in allen Tochtergesellschaften in rasantem Tempo: Die US-Tochtergesellschaft
(+116 %) verzeichnete dank intensiver Geschéftstatigkeit und einem besonders grof3en Vertrag im Juni
(0,9 Millionen Euro ARR) auRergewdhnliche Zahlen.

In Frankreich stieg der Auftragseingang um 18 %. Dies ist, wenn auch in geringerem Mal3e, den bevorste-
henden gesetzlichen Verpflichtungen zur elektronischen Rechnungsstellung geschuldet. Die franzésische
Tochtergesellschaft profitierte auch von einem glinstigen Basiseffekt. In den Ubrigen europaischen Lan-
dern und Asien war die Leistung bemerkenswert, mit einem Anstieg der Auftragseingdnge um 46 %.

Das Rekordniveau der Auftragseingange im zweiten Quartal 2024 wird dazu beitragen, das Wachstum der
Einnahmen aus SaaS-Abonnements (53 % der SaaS-Umsétze im zweiten Quartal 2024) aufrechtzuerhal-
ten und moglicherweise sogar zu beschleunigen und damit das Gesamtwachstum von Esker in den kom-
menden Quartalen zu unterstitzen.
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Eine solide Finanzstruktur

Zum 30. Juni 2024 betrug die Liquiditat von Esker 55,7 Millionen Euro (einschlie3lich 4,8 Millionen Euro,
die als langfristige Investitionen klassifiziert sind), verglichen mit 45,2 Millionen Euro am 30. Juni 2023,
nach Auszahlung der Dividende und der Gewinnbeteiligung an die Mitarbeitenden.

Mit einem niedrigen finanziellen Verschuldungsgrad (8,8 Millionen Euro am 30. Juni 2024) und tber
134.000 eigenen Aktien (was einem Betrag von uber 25 Millionen Euro entspricht) verfugt Esker tber er-
hebliche finanzielle Autonomie, um seine Strategie umzusetzen. Der Ansatz konzentriert sich hauptsach-
lich auf die Beschleunigung des organischen Abonnementwachstums, ergénzt durch gezielte externe
Wachstumsmafinahmen, die auf die Integration angrenzender Losungen und Technologien abzielen, die
den Kunden einen héheren Mehrwert bieten.

Ausblick fir 2024

Esker startete, dank ausgezeichneter Auftragseingénge in den vergangenen Monaten, sehr positiv in das
Jahr 2024. Mit Inkrafttreten dieser Vertrage wird das Umsatzwachstum in den kommenden Quartalen
schrittweise angekurbelt. Zudem ermdglichen es die zu Beginn des Jahres 2024 umgesetzten Investiti-
onsbeschrankungen bei Esker, die Rentabilitéat deutlich zu verbessern.

Angesichts des bemerkenswerten Wertes der Auftragseingange im ersten Halbjahr 2024 halt Esker an
seinem Umsatzziel von +12 bis +14 % (ohne Akquisitionen und Wahrungseffekte) fir das gesamte Jahr
2024 fest. Bei diesem Aktivitatsniveau wird die operative Marge zwischen 12-13 % des Umsatzes liegen.

Uber Esker

Esker bietet eine globale Cloud-Plattform zur Automatisierung von Dokumentenprozessen und unterstitzt
Finanz-, Einkaufs- und Kundendienstabteilungen bei der digitalen Transformation in den Bereichen Order-
to-Cash (O2C) und Source-to-Pay (S2P). Die Losungen von Esker werden weltweit eingesetzt und bein-
halten Technologien wie kinstliche Intelligenz (KI), um die Produktivitat und die Transparenz im Unterneh-
men zu erhdhen. Zugleich wird damit die Zusammenarbeit von Kunden, Lieferanten und Mitarbeitenden
gestarkt. Esker verflgt Gber Niederlassungen in Nord- und Lateinamerika, Europa und im Asien-Pazifik-
Raum, wobei sich die deutschen Standorte in Feldkirchen/Minchen und Ratingen befinden. Das in Frank-
reich borsennotierte Unternehmen erwirtschaftete im Jahr 2023 einen Umsatz von 178,6 Millionen Euro.
Weitere Informationen Uber Esker und die Lésungen des Unternehmens finden Sie unter: www.esker.de
und www.esker.de/blog. Folgen Sie Esker auf LinkedIn und bleiben Sie Uber alle Neuigkeiten auf dem
Laufenden.
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