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Risultati Finanziari di Esker Q2 2024 

Record per i nuovi contratti siglati e crescita dei ricavi  

BUSTO ARSIZIO, Italia – 19 luglio 2024 

Fatturato in M€ 
(non certificato) 

Q2  
2024 

Q2 
2023 

Q2 2024/ 
Q2 2023 

Crescita (4) 
H1 2024 

H1 2024/ 
H1 2023 

Crescita (4) 

SaaS Contratti 22,1 16,7 +32% 42,1 +30% 

SaaS Transazioni (1) 19,9 20,4 -3% 39,6 -1% 

Totale SaaS 42,0 37,2 +13% 81,7 +13% 

Servizi di Implementazione (2) 9,0 7,0 +28% 16,7 +25% 

Prodotti Legacy (3) 0,5 0,9 -47% 0,9 -55% 

TOTALE Ricavi 51,5 45,1 +14% 99,2 +13% 

TOTALE Contratti (5)(4) 7,3 4,6 +65% 13,1 +50% 

(1) Include abbonamento e traffico legato al numero di documenti gestiti 
(2) Include Consulenza e Servizi Professionali 
(3) Include Esker DeliveryWare, Fax Servers e Host Access 
(4) Crescita basata sul tasso di cambio costante: tassi di cambio 2024 applicati ai dati del 2023 
(5) Espresso come Annual Recurring Revenue (ARR), una metrica standard per il business SaaS o su abbonamento. L'ARR è il valore 
medio dell'abbonamento annuale che i clienti si impegnano a pagare per tutta la durata di un contratto. Le entrate delle transazioni non 
sono incluse in quanto sono incerte per natura e dipendono dal numero di transazioni effettivamente elaborate, che non è noto al 
momento della firma del contratto.  

 

Crescita delle vendite 

Il fatturato consolidato Q2 2024 di Esker è stato pari a 51,5 milioni di euro, con un aumento del 14% 

rispetto al Q2 2023 a tassi di cambio costanti e a tassi correnti. I ricavi del semestre sono cresciuti del 

13% (a tassi di cambio costanti e su base annua), attestandosi a 99,2 milioni di euro.  

Esker ha ottenuto ancora una volta il miglior trimestre e semestre di sempre in termini di attività 

commerciale. Questa performance conferma l'obiettivo di crescita fissato dall'azienda all'inizio dell'anno 

(12-14%). 

Nel Q2 2024, i ricavi SaaS (+13% a tassi di cambio costanti e correnti) hanno alimentato la crescita, 

rappresentando l'82% del fatturato totale. I ricavi ricorrenti sono aumentati del 32%, rappresentando il 

53% del totale delle vendite SaaS e riflettendo la crescita registrata nei trimestri precedenti.  

Questa eccellente performance è stata parzialmente eclissata da un leggero calo dei ricavi derivanti dal 

traffico SaaS. Ciò è in parte causa delle persistenti tensioni macroeconomiche che storicamente pesano 

sui volumi elaborati dalla piattaforma Esker on Demand. Inoltre, riflette le priorità della strategia di 

vendita di Esker che si concentra sulla resilienza e sulla prevedibilità dei ricavi, favorendo quindi i ricavi 

ricorrenti. 

In linea con il continuo successo delle vendite di Esker, i servizi di implementazione hanno registrato 

una forte crescita (+25% a tassi di cambio costanti), rappresentando il 17% del fatturato totale.  
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I prodotti legacy (1% delle vendite totali) hanno continuato a diminuire (-47%), in linea con le aspettative. 

Un trimestre e un semestre record per i nuovi contratti 

Esker ha registrato il miglior trimestre e semestre di sempre in termini di nuove contratti firmati. Il valore 

ricorrente annuo (ARR) nel Q2 2024 è aumentato del 65% a tassi di cambio costanti rispetto al Q2 2023, 

raggiungendo i 7,3 milioni di euro. Per l'intero primo semestre 2024, il valore ricorrente annuale dei 

nuovi contratti è stato di 13,1 milioni di euro, con un incremento del 50%.   

I contratti sono cresciuti a ritmo sostenuto in tutte le filiali: US (+116%) ha registrato numeri eccezionali, 

grazie a un'intensa attività commerciale e a un contratto particolarmente importante siglato a giugno 

(0,9 milioni di euro di ARR). 

In Francia, l'acquisizione di nuovi ordini è cresciuta del 18% ed è stata trainata, anche se in misura 

minore, dall'imminente riforma sulla fatturazione elettronica. La filiale francese ha inoltre beneficiato di 

un effetto base favorevole. Nel resto dell'Europa e dell'Asia la performance è stata notevole, con un 

aumento degli ordini del 46%. 

Questi risultati positivi contribuiranno a mantenere, e forse anche ad accelerare, la crescita dei ricavi 

ricorrenti SaaS (53% del SaaS nel Q2 2024) e, di conseguenza, la crescita complessiva di Esker nei 

prossimi trimestri. 

Una solida struttura finanziaria 

Al 30 giugno 2024, la posizione di cassa di Esker ammonta a 55,7 milioni di euro (inclusi 4,8 milioni di 

euro classificati come investimenti a lungo termine), rispetto ai 45,2 milioni di euro del 30 giugno 2023, 

dopo il pagamento del dividendo e la distribuzione degli utili ai dipendenti.  

Con un basso livello di indebitamento finanziario (8,8 milioni di euro al 30 giugno 2024) e oltre 

134.000 azioni proprie (che rappresentano un importo di oltre 25 milioni di euro), Esker dispone di una 

notevole autonomia finanziaria per attuare la propria strategia. L'approccio è principalmente incentrato 

sull'accelerazione della crescita organica e l'acquisizione di tecnologie e soluzioni che aumenteranno il 

valore fornito ai clienti. 

 

Prospettive per il 2024  

Esker ha iniziato il 2024 positivamente, grazie ai nuovi contratti siglati. Con l'implementazione di questi 

nuovi progetti, la crescita dei ricavi aumenterà gradualmente nei prossimi trimestri. Inoltre, le limitazioni 

agli investimenti attuate all'inizio del 2024 consentiranno a Esker di migliorare notevolmente la 

redditività. Esker mantiene il suo obiettivo di crescita del fatturato tra il +12 e il +14% (escluse le 

acquisizioni e gli effetti valutari) per l'intero anno 2024. A questo livello di attività, il margine operativo 

sarà compreso tra il 12 e il 13% del fatturato. 

 

A proposito di Esker 

Esker è una piattaforma globale in cloud sviluppata per valorizzare il lavoro dei Finance, Procurement 

e Customer Service, e aiuta a consolidare la collaborazione tra le aziende automatizzando il Cash 

Conversion Cycle. Le soluzioni di Esker incorporano tecnologie come l’Intelligenza Artificiale (AI) per 

guidare l’aumento della produttività, migliorare la visibilità dei processi, ridurre il rischio di frode e 

migliorare la collaborazione tra i dipendenti, clienti e fornitori. Esker opera in Nord America, America 

Latina, Europa e Asia-Pacifico e ha la sua sede principale a Lione, Francia, e negli Stati Uniti a 

Madison, Wisconsin. Per ulteriori informazioni su Esker e le sue soluzioni visitate: http://www.esker.it, 

segui Esker su LinkedIn, Twitter e visita il nostro blog. 
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